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Nauwe contacten met kwekers
en veredelaars en steeds een sor-
timent dat er in breedte,diepte,
kwaliteit en originaliteit uit-
springt. Het is een onderdeel
van het succesvol opereren
van de firma Waterdrinker
in Aalsmeer, sinds vele jaren
de grootste cash & Carry van
kamer- en tuinplanten. Een
gesprek met Ed Mol, Water-
drinkers codrdinator bijzondere
planten.

De 38-jarige Mol startte na de
rijksmiddelbare tuinbouwschool
Aalsmeer zijn werkzaam leven bjj
MVA op de toenmalige VBA. In
zijn klantenbestand ook de firma
Waterdrinker en zes jaar geleden
kwam hij in dienst bij de 50000
m2 grote bedrijf,op de veiling in
Aalsmeer

Waterdrinker, in 1972 opgericht
door de uit de Zaanstreek afkom-
stige Jaap Waterdrinker, werd een
begrip in de groene sector. Het
enorme assortiment vanuit heel
Europa telt meer dan 9000 verschil-
lende artikelen en staan overzichte-
lijk opgesteld in de Cash & Carry.
Mol :”Waterdrinker heeft sinds het
bedrijf als cash & Carry begon,
daarnaast een afdeling Box 2000,
International Sales .Vooral ons
brede sortiment is bekend en ook
de kwantiteit. Zo hebben we hier
400.000 planten in voorraad en
hebben we bijvoorbeeld 300 karren
met Phalaenopsis en 50 karren met
Bromelia’s waaruit de klanten kun-
nen putten. Om de klant nog beter
te bedienen hebben we sinds vorig
jaar een nieuw marketingconcept
ontwikkeld, speciaal gericht op de
bloemistwinkeliers en de tuincen-
tra”.

Ed Mol van Cash & Carry Waterdrinker:

‘Ketensamenwerking
voor ons erg belangrijjk’

Ed Mol: ketensamenwerking is belangrijk.

De bloemist-winkelier heeft het de
laatste jaren moeilijk.

Mol:”Juist om hen te helpen en
te ondersteunen zoeken wij samen
nieuwe manieren waarmee ze zich
kunnen onderscheiden. We hebben
daarvoor vijf segmenten samenge-
steld. Zo is er Exclusief en hiervoor
zijn vijftien van onze inkopers in
heel Europa op zoek bij kwekers
naar bijzondere producten die zij
exclusief voor ons willen kweken.
De bloemist kan zich daarmee
onderscheiden van zijn collega’s.
We voeren dit o.a. uit samen met
Elly Bak van het gelijknamige ver-

meerderingsbedrijf en kwekerij
Stofbergen, zo hebben we bijvoor-
beeld een bijzondere bladvriesea
die in bepaalde maten uitsluitend
bij ons te koop is.”

Het segment New spreekt voor
zichzelf en hier zien we onder meer
de seizoensproducten.

Mol:”We hebben in deze categorie
een nieuw soort narcis, de Superstar,
met grotere bollen en betere bloe-
men. Dan is er het segment Special,
waarin de klanten niet-alledaagse
producten vinden die zich onder-
scheiden door hun bepaalde groot-
te, hun potmaat, de kleur, de geur

en
de

vorm.”

Mol toont

een plant

met een dieppaars

blad. “Dit is een Pseuderanthemum
atropurpureum, die behoort tot
de Acanthaceae en is afkomstig
uit Polynesi€, die zal je niet gauw
ergens kunnen kopen en daarmee
kun je je in je winkel of tuincen-
trum echt profileren.”.

Forgotten plants

Bij Forgotten Plants kunnen bloe-
mist en tuincentrum planten vin-
den die ooit geliefd waren, maar
inmiddels in de vergetelheid raak-
ten. We zien er een bijzondere
Clerodendrum wallichii, ooit te
zien bij oma op de salontafel en nu
weer terug van weggeweest. En wie
als winkelier voor een klein prijsje
toch nog met goed materiaal huis-
waarts wil zijn is er de afdeling Best
Buy, volgens Mol goede kwaliteit
potplanten tegen scherpere prijzen.
Mol:”We zijn, samen met kwekers,
veredelaars en vermeerderaars
constant op zoek naar nieuwe
planten en over welke nieuwe
producten we kunnen beschikken.
Ketensamenwerking in de praktijk
en dat werkt goed. We hebben de
nieuwe concepten ook met veel
succes getoond op de laatste IPM
onder de naam World of Plants in
onze zelf ontworpen en gear-
rangeerde stand van

80 m2 en dit-
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concept
tonen we ook op
de Holland Trade Fair dit
najaar hier in Aalsmeer.”
Mol is verheugd te kunnen melden
dat de openingstijden zijn uitge-
breid.

“Vanaf 5 maart zijn we , behalve
op maandag en dinsdagavond, ook
op donderdagavond tot 9 uur ‘s
avonds open en iedere zaterdagoch-
tend van 5 tot 8 uur

KOOPZONDAGEN

Ook is er dit jaar weer het aantal
koopzondagen waarop de klant
bij Waterdrinker terecht kan en
wel op:

7, 14, 21 en 28 maart
11, 18 en 25 april

2 en 16 mei

15 augustus

12 september

10 en 24 oktober

14 en 28 november
12 en 19 december

Waterdrinker

Aalsmeer
unique & different



